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 はじめに 

 

【推奨環境】 

このレポート上に書かれている URL はクリックできます。できない場合は

最新の AdobeReader をダウンロードしてください。（無料） 

https://get.adobe.com/jp/reader/ 

 

【著作権について】 

このレポートは著作権法で保護されている著作物です。 

下記の点にご注意戴きご利用ください。 

 

このレポートの著作権は澤村仁に属します。 

著作権者の許可なく、このレポートの全部又は一部をいかなる手段において

も複製、転載、流用、転売等することを禁じます。このレポートの開封をも

って下記の事項に同意したものとみなします。 

 

このレポートは秘匿性が高いものであるため、著作権者の許可なく、この商

材の全部又は一部をいかなる手段においても複製、転載、流用、転売等する

ことを禁じます。 著作権等違反の行為を行った時、その他不法行為に該当

する行為を行った時は、関係法規に基づき損害賠償請求を行う等、民事・刑

事を問わず法的手段による解決を行う場合があります。 

 

このレポートに書かれた情報は、作成時点での著者の見解等です。著者は事

前許可を得ずに誤りの訂正、情報の最新化、見解の変更等を行う権利を有し

ます。このレポートの作成には万全を期しておりますが、万一誤り、不正確

な情報等がありましても、著者・パートナー等の業務提携者は、一切の責任

を負わないことをご了承願います。 

 

このレポートを利用することにより生じたいかなる結果につきましても、著

者・パートナー等の業務提携者は、一切の責任を負わないことをご了承願い

ます。 

 

 

https://get.adobe.com/jp/reader/
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 ごあいさつ 
 

初めまして。 

このレポートを作成した澤村仁（さわむらじん）と申します。 

 

 

この度は僕のレポートを見てくださって、 

誠にありがとうございます！ 

 

 

簡単にですが、自己紹介させていただきますね。 

 

 

僕は現在、中古の雑誌を仕入れてアマゾンで販売するという 

中古雑誌せどりをやって毎月副収入を得ています。 

 

 

この中古雑誌せどりの良いところは 

 

稼ぎ方が簡単でわかりやすい 

 

早く収入を得ることができる 

 

自分が稼げるようになれると実感しながら進められる 

 

です。 

 

 

特に 3 つ目のポイントは、ホントに激推しです！ 
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どんなノウハウでも、特に始めたばかりの頃は、 

 

「このまま進めてていいの？？？」 

 

「続けてて本当に稼げるようになれるの？？？」 

 

といった不安がつきものです。 

 

 

僕はかつてブログにも取り組んでいましたが、 

もちろんこの不安がありました。 

 

 

しかも、結果が出るまで 

ずーーーーっと付きまとってくるんです。 

 

この不安を抱えながら実践するのって、 

精神的にかなりキツかったです。 

 

 

だから、結果が出る前に耐えきれなくなって 

途中で挫折する人も数えきれないほどいます。 

 

 

でも、この中古雑誌せどりでは、そういうのがなかったんです。 

 

 

まだ１円も稼いでない時から 

 

「あ、これは稼げるようになれるぞ！」 

 

って実感できたんです。 
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副業って稼げるようになるまで 

常に不安があるもんだと思っていたのに 

稼げる前から、 

 

「うん、大丈夫！俺は稼げるようになるぞ！」 

 

って心から思えたんです。 

 

 

これがホントに素晴らしい！！！ 

 

 

稼げるようになるって安心しているからこそ実践も続くし、 

続くからこそ稼げるようになっていきます。 

 

 

しかも、無理なくマイペースに取り組めるので 

気楽にやっています。 

 

ストレスフリーなので、今もゆる〜く継続できているんです。 

 

 

そんな僕が取り組んでいる雑誌の分野はもちろんのこと、 

どの分野においても、アマゾンの在庫切れプレミア商品は、 

高額な利益を手にすることができる超狙い目のものです。 

 

 

このレポートを手に取ってくれたあなたに、 

そんな超狙い目のプレミア商品を簡単に大量に見つけるマル秘テク

を紹介します。 
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 アマゾンの在庫切れプレミア商品を簡

単に大量に見つけるマル秘テク 
 

在庫切れのプレミア商品を探す理由 

 

アマゾンにはたくさんの商品が売られています。 

 

販売元がアマゾンの場合もあれば、 

個人で商品を出品して販売しているケースもあります。 

 

 

アマゾンで商品を販売している人を出品者と言いますが、 

出品者の数が多いほど、ライバルが多いことになります。 

 

 

当然、あなたがアマゾンに出品しても、 

あなたではなく同じ商品を出品しているライバルから購入されるこ

とも珍しくありません。 

 

 

ライバルがいれば、それだけ価格競争も発生します。 

 

自分の商品を売るためにやむを得ず売値を下げる、なんてことも。 

 

 

でも、ライバルがいなければその必要はありません。 

 

 

その商品を扱っているのがあなただけであれば、 

欲しい人はあなたから買うしかないんです。 
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しかも、在庫がなくて需要が高まっているから、 

プレミア価格に設定しても、とても売れやすいです。 

 

 

ライバル不在で１人勝ち！ 

 

これぞブルーオーシャン！ 

 

 

在庫切れの商品をたくさん知って出品すれば 

利益をドンドン上げていけます。 

 

 

だから、 

在庫切れのプレミア商品をたくさん知っていることが 

とても重要です。 

 

 

そんなプレミア商品を見つけるには、 

Keepa というツールを活用します。 

 

 

これは、アマゾンにある商品で、 

過去にどんな売値でどれ程の数が売れていたか、などなど、 

いろんなデータを見られるもの。 

 

 

これを活用するには有料で、月額２０００円程度かかりますが、 

転売・せどりをする上では必要なものです。 

 

 

しかも、この特典を活用して 

在庫なしの商品をバンバン見つけることで、 
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２０００円程度の経費なんて、すぐさま回収できます。 

 

 

ドンドン活用していきましょう！ 

 

 

 

Keepa の登録＆設定方法 

 

下の URL をクリックして、アカウント登録をします。 

 

https://keepa.com/ 

 

 

 

「ログイン/アカウント登録」をクリックします。 

 

 

https://keepa.com/
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「アカウント登録」をクリックします。 
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・ユーザ名 

・パスワード 

・メールアドレス 

 

を入力し、「アカウント登録」をクリックします。 
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「私はロボットではありません」にチェックを入れます。 

 

 

そして、keepa から登録したメールアドレスに 

メールが届きます。 

 

そのメールを開きます。 
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メール本文にあるリンクをクリックします。 

 

これで登録完了です。 

 

 

 

次に有料で使用する手続きをします。 

 

 

Keepa のホーム画面に行きます。 

 

 

 

登録した内容でログインします。 
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ログインした後、英語で表記されている場合があります。 

 

 

その場合は、言語の設定を変えます。 

 

 

 

画面右上にある言語を「日本」に設定します。 

 

また、日本のアマゾンを表す「.jp」を選びます。 

 

 

 

 

上図のように、日本語表記になります。 
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Keepa のホームページの「Data」をクリックします。 

 

 

 

 

「今すぐ１９€/月で購読」をクリックします。 
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「サブスクリプション」のカテゴリーにある「SUBSCRIBE」をクリ

ックします。 

（文字が少し切れていますが問題ないです） 
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この画面が出ますので、 

 

・名前 

・住所 

・郵便番号 

・クレジットカード情報 

 

を入力します。 
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支払方法を「月に１９€（ユーロ）」か、 

「年に１８９€（ユーロ）」か選びます。 

 

チェックボックスにチェックを入れて、 

「SUBSCRIBE NOW」をクリックします。 

 

 

これで有料版の機能を活用できるようになります。 

 

 

つぎに拡張機能を設定します。 
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Keepa のホームページの「アプリ」をクリックします。 

 

 

 
 

Google Chrome のアイコンをクリックします。 
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Goole ウェブストアのページになるので、 

「Chrome に追加」をクリックします。 
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「機能拡張を追加」をクリックします。 

 

 

 
 

上の画面が表示されます。 

 

これで設定完了です。 

 

 

 

実際のやり方 

 

今回は、中古雑誌で在庫切れになっていて、なおかつ 

５０００円以上で売れるのを見つけることを例として進めます。 

 

 

Keepa の「Data」をクリックします。 
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「Product Finder」をクリックします。 

 

 

 

この画面が表示されるので、下に移動していきます。 
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次の３つにチェックを入れます。 

 

・「●Amazon\」の横の「Out of stock」 

・「●新品\」の横の「Out of stock」 

・「●中古\」の横の「Out of stock」 

 

 

なお、Out of stock とは、在庫がない、という意味です。 

 

この３つにチェックを入れることで、 

 

「新品」でも「中古」でも出品者がいない在庫切れのもの 

 

という設定になっています。 

 

 



 

【副業→メルマガ】ライバル不在で１人勝ち！アマゾンの在庫切れプレミア商

品を簡単に大量に見つけるマル秘テク！ 

 

- 23 – 

Copyright (C) 2022 澤村 仁 All Rights Reserved. 

 

 

ここで、「●中古￥」の横の「９０days avg. From To」の欄の 

「From」に「５０００」と入力しています。 

 

 

この項目について説明すると、 

 

「９０days avg. From To」とは、 

 

「過去９０日において、売値の平均が〇〇円以上で□□以下のもの」 

 

という設定ができます。 

 

 

つまり、 

 

中古雑誌で在庫切れを起こしており 

過去９０日の平均価格が５０００円以上だったもの 

 

という設定にしています。 
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なお、どんな商品を仕入れるかによって相場が変わりますので、 

あなたが仕入れるものの相場に合わせて値段設定をしてください。 

 

 

値段設定をしたら、さらに下に移動します。 

 

 

 

「Title,Brand and more!」というカテゴリーになったら、 

「Root category」の「▼」（赤枠のところ）をクリックします。 
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アマゾンのカテゴリーが表示されるので、 

対象のものを選びます。 

 

雑誌は本のカテゴリーに入るので、本を選択しています。 

 

 

 

 

さらに絞り込むために、「Sub categories」の 

「Include sub categories」の下をクリックして、 

カーソルを合わせます。 
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「雑誌」と入力すると、サブカテゴリーが表示されるので、 

「雑誌」（赤枠）をクリックします。 

 

 

 

 

上図のように、「雑誌」が設定されました。 

 

 

ここのカテゴリーやサブカテゴリーは、 

アマゾンの通りになっています。 

 

もしそれらがわからなければ、次の方法ですぐに確認できます。 
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「Category Tree」をクリックします。 

 

 

 

 

ここでカテゴリー一覧が表示されます。 
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さらに対象の矢印部分をクリックすると、サブカテゴリーが表示され

ます。 

 

 

 

本をクリックすると上図のようになります。 

 

このカテゴリーにある「雑誌」を入力しています。 

 

 

 

なお、サブカテゴリーの設定をしなければ、カテゴリー内のものすべ

て対象になります。 

 

また、サブカテゴリーで除外するものを設定することもできます。 
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「Exclude sub categories」に除外したいサブカテゴリーを入力す

ることで、除外することが可能です。 

 

 

ここまでで設定が終了です。 

 

 

 

右下の「PRODUCTS」をクリックします。 
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一覧が表示されます。 

 

これで、今は在庫切れとなっているものが見られます。 

 

 

 
 

商品名をクリックすると、過去にどんな値段でどれ位売れているか見

ることができます。 
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なお、一覧が表示されている時に商品名にカーソルを合わせて数秒待

つと、右下に縮小版が表示されます。 

 

 

 

これで、在庫切れの商品を自由に見られるようになりましたが、 

仕入れるかどうかの判断をします。 

 

 

というのも、 

在庫が復活しても売れないものを仕入れてしまうと 

売れ残って赤字になってしまうからです。 

 

 

在庫が復活して売れる商品なのかを判断する基準について、 

Keepa の解説と併せて説明していきます。 
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Keepa の見方 

 

見やすいように Keepa 画面だけを表示します。 

 

 
 

この３つのグラフのうち、一番上を見れば OK です。 

 

見やすいように一番上だけを、期間を絞って抜き出します。 

 

 

 

 

緑色の線を見て欲しいのですが、ギザギザの部分があります。 

 

わかりやすいように赤の矢印で示していますが、 

この部分が実際に売れていることを示しています。 
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このギザギザが多いほどよく売れています。 

 

 

緑以外の線は在庫があること、またその売値を示していて、 

そこにマウスのカーソルを持って行くと、売れた時の詳細な金額もわ

かります。 

 

 

 

 

 

もう一つの例を示します。 

 

 
 

この図では、 

黒線（赤枠で囲った部分）は在庫が復活していますが、 

それ以外の期間は、ずっと在庫なしとなっています。 
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仕入れの判断基準 

 

仕入れの判断の基準は、 

 

１．在庫がある時にちゃんと売れている 

２．過去にアマゾンが再販していない 

 

です。 

 

 

それぞれ解説していきます。 

 

 

在庫がある時にちゃんと売れている 

 

在庫がない間はギザギザはありません。 

これ自体は何も問題ありません。 

 

在庫がある時にどれだけ売れているか、 

在庫が復活した時にどれだけ売れているか、 

ここをチェックします。 

 

 

前の例を元にすると、 
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在庫がある時にギザギザがあり売れていることを示しています。 

 

これは仕入れて良いものです。 

 

 

その一方、 

 

 

 

これはギザギザがありません。 

 

在庫は復活しても売れていない、ということを示しているので、 

仕入れの対象外となります。 

 

 

先ほど、仕入れの基準は、 

 

「在庫がある時にちゃんと売れているもの」 

 

と言いましたが、この“ちゃんと”の部分は、 

あなたの方針によります。 
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回転率を重視していて、仕入れて１～２ヶ月以内に売りたいのか、 

半年（または１年）以内に売れれば OK なのか、 

それによって異なります。 

 

 

もし、仕入れて１～２ヶ月以内に売りたいなら、 

在庫がある時（在庫が復活して）１～２ヶ月以内に売れているものを

選ぶと良いです。 

 

例えば、以下 

 

 
 

赤枠の部分は、在庫が復活して１～２ヶ月で売れていることを示して

います。 

 

こういったものを選びましょう。 

 

 

半年（または１年）以内に売れれば OK なら、 

その期間に売れている実績があるものを選べば良いです。 
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上の図は、大体３～４ヶ月以内ごとには売れているので 

それくらいの期間に売れれば OK であれば、仕入れましょう。 

 

 

ここでは売れている頻度による判断基準を解説しました。 

 

 

なお、僕が実践している中古雑誌せどりでは、 

１１０円から仕入れられるので、 

半年（場合によっては１年）以内に売れれば OK としています。 

 

 

ただ、商品によって仕入れの相場も異なるし、 

回転率をどれだけ重視するか、元手となる資金などなど、 

人によって違ってくると思います。 

 

ですので、あなたの方針にあわせて商品を選別してくださいね。 
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過去にアマゾンが再販していない 

 

商品によっては、アマゾンが再び販売することがあります。 

 

アマゾンが再販した場合、新品が定価で売られることになり 

利益が見込めなくなります。 

 

なので、そういった商品は避けた方が良いです。 

 

 

アマゾンが再販した時、Keepa では淡いオレンジ色で表示されます。

（赤枠） 

 

 
 

 

仕入れる商品が過去に再販されているか確認するには、 

アマゾンの販売ページにいきます。 
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Keepa の「amazon.co.jp」をクリックします。 

 

 

 

 

アマゾンの販売ページが表示されるので、下に移動します。 
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Keepa が表示されたら、右下の「全期間」をクリックします。 

 

 

 

オレンジ色がアマゾンから出品していることを示していますが、 

この図では左側にオレンジ色があって、右側にもオレンジ色がありま

す。 

 

これはアマゾンが再販したということです。 

 

つまり、この商品は今後もアマゾンが再販する可能性が高いです。 

 

 

基本的に、アマゾンが再販していない商品が良いです。 
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あなたが仕入れて売れる前にアマゾンの再販があると、 

あなたの商品が売れないか、仮に売れたとしても 

想定よりもかなり低い売値になります。 

 

それだけ赤字になるリスクがあるんです。 

 

 

できるだけ、仕入れ資金を無駄にしないために、 

再販された商品は避けることをおススメします。 

 

 

ただし、 

 

このリスクを承知の上でアマゾンが再販する前に、 

サクッと仕入れてさっさと売りさばこう 

 

と考えるのであれば、それも OK です。 

 

 

再販のリスクをどう考えるか人によって異なるので、 

あなたの方針に合わせて判断してくださいね。 
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いかがでしたか？ 

 

 

在庫切れのプレミア商品を最初から知っていれば、 

それを仕入れてアマゾンで販売することで 

大きな利益を１人占めできます。 

 

 

しかも、このやり方は知っていればできるものです。 

 

 

あなたの利益アップに確実に役立つものですので、 

是非やってみてくださいね。 

 

 

 

そして、今回は転売・せどりで収入を得るだけでなく、 

さらなる収入アップの方法もご紹介いたします。 
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 経験を伝えてメルマガで稼ぐ！ 
 

中古雑誌せどりに限らず、 

実践しているやり方で稼げるようになったら、 

メルマガで発信することをオススメします。 

 

 

メルマガっていうと、 

 

「ものすごい稼いでいる人が、とても有益な情報を伝えている」 

 

というイメージを持っていませんか？ 

 

 

 

以前の僕はそんなイメージを持っていました。 

 

 

でも実はそんなことないんですよ。 

 

ものすごい稼いでいる人もいるけど、それは極めて少数派。 

みんながみんな、そうじゃないんです。 

 

 

それに 

ものすごい稼いでいる人が伝えているすごい内容って 

実はあなたが知りたいことではないことが多いです。 

 

 

ノウハウに取り組み始めた時って 

 

始めたばかりの人が疑問に思うこと、 
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実践し始める時に気をつけるべきこと、 

 

効率的にできて時短になるやり方、 

 

などなど、始めたばかりだからこその内容を知りたくなります。 

 

 

でも、 

 

既に稼ぎまくっている人の、稼ぎまくってる内容って 

そういったものとかけ離れていることが多いんです。 

 

 

もちろん、とんでもなく稼いでいる人の話は 

 

「いいなー」 

 

「羨ましいなー」 

 

「自分もそうなれたらなー」 

 

って思ったりするし、 

夢物語の読み物としては良いかもしれません。 

 

 

でもこれって、自分からは遠くかけ離れた、 

どこか縁のない他人事な感じしませんか？ 

 

 

 

それよりも今の状況にあったメルマガの方が、 

よっぽど為になります。 
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あなたがノウハウを始めて稼げるようになる過程は、 

これからノウハウを始める人にとって 

とても参考になる、有益な情報なんです。 

 

 

だから、これから始める人に向けて、 

 

「今日は、在庫切れの商品を仕入れる事ができた！めっちゃ嬉しい！」 

 

「●●な事があったけど、こうしたらうまくいった」 

 

「この前仕入れた商品が〇〇〇〇円で売れて利益になった！」 

 

という感じで、自分がやってきたことを話せばいいんです。 

 

 

もちろん、上手くいったキラキラした話だけでなく 

失敗談だって良いです。 

 

 

「仕入れる際に商品のチェックしたつもりだったけど 

家に帰って見たらめっちゃシミがついて、チェックが漏れてた。。。 

 

こんなことが起きないように、〇〇までしっかりチェックして、 

自分と同じ失敗をしないよう気を付けてくださいね」 

 

というのもアリです。 

 

 

だから、 

 

ものすごく稼いでないとできない、とか 

すごい内容を書けないとダメ、とか 

そういうの一切ありません。 
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「メルマガ」っていうと、なんとなく難しいイメージがあるけど、 

 

自分が経験したことを、 

これからスタートする後輩に向けて伝える 

 

ってことなんです。 

 

 

ちょっと違う言い方をすると、 

 

過去の自分に向けて話す 

 

って考えるのもいいですよ。 

 

 

始めたばかりの過去の自分（と同じ状況の人）に向けて 

ちょっと先を歩いている今の自分がこれまでの経験を伝える 

 

そんな感じです。 

 

 

過去の自分が知りたかった事や感じていた疑問について、 

それらを既にクリアしたあなたが話してあげるんです。 

 

 

そうしていると、あなたに関心をもつ人が増えていき、 

 

「あなたがオススメする教材だったら 

購入してやってみようと思います！」 
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という人も出てきます。 

 

 

自分が経験していることを話して、 

自分が本当に良いと思うものを伝える、 

そうすることで収入を得ることが可能なんです。 

 

 

ですので、 

 

メルマガに挑戦するというより、 

自分が経験していることを伝えていく 

 

という感じで、メルマガを始めることをおススメします。 
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 さいごに 
 

ここまで特典の内容も含めて、 

収入アップの内容をお伝えしてきましたが、 

いかがでしたか？ 

 

 

このレポートを手にしたことで、 

あなたの収入がアップしたら、僕はとても嬉しいです！ 

 

 

もし何か不明点や疑問点があれば、 

遠慮なくご連絡くださいね。 

 

 

そして、メルマガでお会いできるのを楽しみにしています。 

 

 

 

最後まで読んでいただき、ありがとうございました！ 

 

 

澤村 仁 
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